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Rettferdig? 
Skatter og avgifter er grunnlaget for vår velferd- 
og for utjevning mellom rike og fattige. Det er 
jo valgkamp snart, Gerd.  Men med tenner satt 
fast i munnen har du unngått problemet. Du må 
gjerne skylde på at Skattedirektoratet ikke har 
presisert eller forstått; men rettferdighetssansen 
din burde kanskje ha trådd i kraft? 
Du har åpent gått ut i avisen og fortalt at du har 
spart mye penger på omfattende behandling 
som ville vært mye dyrere i Norge. Ikke nok 
med at vi kan stille spørsmål ved din solidaritet 
til norske arbeidsplasser, men har det slått 
deg at det du synes er billig- skyldes nettopp 
billig arbeidskraft i ditt tannland? Eller kanskje 
en for deg enda viktigere kampsak: Nemlig 
arbeidsvilkår. Tror du forholdene for ansatte er 
slik du har kjempet for at norske arbeidsplasser 
skal være? Jeg tenker på sykelønn, rett til AFP, 
oppsigelsesvern, omsorgspermisjon og mye 
mer. Tror du at den hyggelige assistenten du 
møter som hjelpepersonell fortsatt har jobb 
hvis hun ikke føyer seg lydig inn i sjefens ordre?

Hvorfor er vi dyrere i Norge, Gerd?
Vi hentet inn tall og tabeller fra SSB, og fant gjennomsnittlig årslønn sammenliknet 
med Norge. Du ser dette i kolonne 2.  
Gjennomsnitts årslønn bør justeres til det beløp man må betale for de samme 
varer i Norge, slik at vi kan sammenlikne reell kjøpekraft: Det finner du i kolonne 3. 

Landene er rangert etter «fattighet», der Ungarn helt klart er i bunn: 
De tjener 65-72% mindre enn oss (eller tjener 28-35% av vår lønn). 
Det var ikke billig det du betalte i Ungarn, heller: 

Er du med på å etablere en økonomisk overklasse i Ungarn, Gerd?

Betalte du moms på dine nye tenner, LO-leder Gerd?

Neida, jeg tuller ikke, Gerd.  
For loven sier nemlig at det skal betales moms (merverdiavgift for å bruke rett ord) av 
materialdelen av importert tannteknikk. Dom er falt i norsk rett, og gjelder for tannteknikere ved 
import. Riktignok virker det i praksis slik at tenner pakket i papir må gjennomgå momsbetaling, 
men så vidt vi har hørt har det ikke blitt effektuert for tenner «pakket i munn».

Svaksynte må betale moms for linser. Øye for øye, men ikke tann for tann?

Tilbake igjen til momsen:
Du kjøpte sikkert med deg noen andre 
godsaker fra lavkostlandet mens du var der. 
«Alle» vet jo at man kan ta med varer for kr 
6000 momsfritt. (inkludert tax-free kvoten). 
Du har fortalt at tennene var dyre (det ser 
vi). Og reisevant som du er fra ditt feriested i 
Portogal, har du garantert gjort deg kjent med 
beløpsgrensen. 
Vi vet ikke om du tar fortollet tennene, 
Gerd; vi kan nesten ikke tro det. Men av 
solidaritetshensyn med norske ramme-
betingelser, burde vel tanken ha slått deg? 
For du representerer en organisasjon som 
vil beskytte norske arbeidstakere. Sosial 
dumping er ikke vakkert. Men da blir også lik 
konkurranse viktig. Norske tannteknikere må 
betale moms av import. Moms er en viktig 
inntektskilde for vår velferdstat. 

Hvis vi som en tanke går ut fra at materialdelen 
på tennene dine utgjorde 40.000 kroner, så 
«mistet» velferdsNorge 10.000 kroner ved 
nettopp denne øvelsen.
Få, om noen, har tatt tak i dette. Kanskje 
ikke så rart at at de 3-4000 som kommer 
hjem med nye glis (for det er nærmest alltid 
omfattende behandlinger som utføres) ikke 
har gapt opp for tollvesenet?  Eller har med 
seg papirer for lovlig import?
Vi burde vel i rettferdighetens navn i alle 
fall kreve at Helfo sjekket at alt var lovlig 
importert før refusjon fra utlandet gis. 

Vi er stadig på jakt etter de beste tannlegene, enten gjennom 
ansettelser eller ved overtagelse av klinikker. I det siste har flere 
valgt å selge selge sin praksis til oss. Colosseumklinikken har lang 
erfaring med overtagelse av tannlegepraksiser og din praksis kan 
være mye verdt for deg hvis du selger mens du enda praktiserer 
som tannlege. Realiser dine midler og utvid ditt faglige og sosiale 
arbeidsmiljø samtidig som du ikke behøver å tenke på investeringer 
i dyrt utstyr og administrasjonskostnader.

Vi ivaretar dine ansatte og gir deg muligheten til å få din 
yrkesmessige hverdag mer behagelig, uten lovpålagte regule-
ringer og arbeidsgiveransvar. Du slipper ansvar for personal og 
administrasjon og dette vil gi deg større fleksibilitet i den daglige 
driften. I tillegg står Colosseum for investeringer og oppgradering 
av utstyr. 

Enten du velger å være med videre eller gå av med pensjon har vi 
mange modeller som gjør at du som tannlege vil komme gunstig ut. 

Vi er alltid på utkikk etter spesialister

Det er mange fordeler ved å være en del av et større miljø og 
Colosseumklinikken kan tilby deg som spesialist et godt totaltilbud 
bestående av:
 
• Bredt solid fagmiljø og ansatte med høy kompetanse. 
• Mulighet for støtte til videreutdanning. 
• Moderne og teknologisk ledende klinikker. 
• Colosseum tilbyr alle spesialisttjenester innenfor gruppen 
– noe som gir mulighet til helhetlig behandling av pasientene.

Colosseumklinikken er Skandinavias ledende leverandør av tannhelsetjenester. Selskapet 
har i dag 45 klinikker og er arbeidsplass for omtrent 900 medarbeidere. Colosseumklinikken, 
et spennende selskap i sterk vekst, med det tannlegefaglige i sentrum.

Kontakt oss gjerne for en uforpliktende 
prat eller les mer om oss på 

www.colosseumklinikken.no

Rikke Overgaard 
Epost: rikke@colosseum.no

Tlf: 922 40 299

Bli med på 
vinnerlaget !

Ragnhild Hauge Waters 
Epost: ragnhild@colosseum.no

Tlf: 913 86 912
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Tjenester levert fra utlandet 
Flere tannleger kjøper i dag fjernlevérbare 
tjenester som eksempel SMS-tjenester 
gjennom Opus og datalagring i skyen, ol. 
fra Sverige, og blir fakturert uten moms. 
Tannlegen er kjempefornøyd fordi tjenesten 
blir 25% billigere enn i Norge. 
Kan de få en avgiftsmell? 

Reglene er klare: Sitat fra Merverdi-
avgiftsloven; § 11-3.Innførsel av tjenester:
Ved kjøp av fjernleverbare tjenester 
omfattet av § 3-30 første til tredje ledd, skal 
mottakeren av tjenestene beregne og betale 
merverdiavgift. Er mottakeren ikke registrert i 
Merverdiavgiftsregisteret, skal merverdiavgift 
først beregnes og betales når de samlede 
kjøp for en termin overstiger 2.000 kroner, 
merverdiavgift ikke medregnet.”

En tannlege/lege kan altså kjøpe 
merverdiavgiftfrie tjenester fra utlandet for 
samlet NOK 12.000 i året, forutsatt at han/
hun får fakturaer som samlet ikke overstiger 
grenseverdien innenfor hver av de 6 terminer. 
. 
Like vilkår? 

Avgiftsbehandling, toll og moms, som berører 
de fleste av oss en eller annen gang...

Når du handler på nett og får  
varen fra utlandet
•	 Merverdiavgift: Sendinger fra utlandet 

med en verdi på under 350 kroner inkl. 
frakt og forsikring, er toll- og avgiftsfrie. 
I motsatt fall skal du som hovedregel 
betale merverdiavgift.   Du skal betale 
merverdiavgift selv om varen er tollfri.  

•	 Toll: De fleste varer har ikke toll. (Toll på 
klær og matvarer.) Tollsatsen varierer ut 
fra produkt og hvor varen er laget. 

•	 Pris for fortolling: Den som frakter varen 
(Posten eller et fraktselskap) tar et gebyr 
for fortollingsjobben. 

Du må betale avgifter for varen uavhengig av 
om du kjøper den ny eller brukt.

Det kalles fortolling selv om du ikke skal 
betale toll på varen.

Tolletaten kan kontrollere alle varer som 
kommer til landet. Du er selv ansvarlig for 
å følge reglene. Har du bestilt varer som er 
forbudt i Norge, kan du bli straffeforfulgt.

Verdigrense når du selv tar varer 
med deg fra utlandet

Når du kommer til Norge kan du ha med 
deg varer toll- og avgiftsfritt så lenge de er 
under verdigrensa. Verdigrensa er den totale 
summen på varene du har handlet, inkludert 
«kvotevarene»: Har du vært borte mer enn 24 
timer er verdigrensa 6.000 kroner. Ved kortere 
tur kan du én gang i døgnet ta med deg varer 
for 3.000 kroner.

Har du handlet over verdigrensa betaler du 
25% mva på de fleste varer. Gå på Rød Sone 
ved grensa, og det er ditt ansvar å velge en 
grenseovergang med betjent tollkontor.

Hvilke varer går inn i «verdigrensa»?
• Dersom verdien av én vare er over 
verdigrensa, må du betale toll og avgifter for 
hele verdien av denne varen.
• Varer som utgjør et hele kan ikke deles over 
flere reiser eller innføres av flere personer. 
• Du kan bruke den tollfrie kvoten til å kjøpe 
andre varer som er innenfor verdigrensa

På focustema.no finner du detaljer

Der den lovlydige kan føle snubletråder, kan den kreative 
finne muligheter. 
Flere artikler i denne utgaven av Focus berører situasjoner 
i gråsoner, 
og det kan være nyttig å ha en enkel basiskunnskap:

Tannteknikere og tannleger har noen 
felles utfordringer når det gjelder 
merverdiavgiftsforhold: Først og fremst vil 
avgifter på tannteknikernes arbeid slå ut i 
priser til tannlegen, men vi må kunne forstå 
lovverket at loven også gjelder tannleger som 
importerer tanntekniske produkter direkte.
Loven slår fast at det kun er materialdelen på 
tanntekniske arbeider som det skal beregnes 
merverdiavgift på, og ikke arbeidsinnsatsen. 
Dersom materialutgiftene er de samme i 
inn-/utland, blir avgiftsbelastningen den 
samme enten de tanntekniske produkter 
kjøpes fra selger i Norge eller importeres på 
korrekt måte.

Den som importerer tjenesten/varen 
har ansvaret for at tjenesten/varen blir 
håndtert på avgiftsmessig rett måte.

MERVERDIAVGIFTSFORHOLDENE FOR 
TANNTEKNIKERE OG TANNLEGER

AGENTVIRKSOMHET
Agenten driver mellommannsaktivitet/
formidlingsaktivitet. Agenten etablerer 
kontakt mellom produsenten av de 
tanntekniske produktene og kundene, som 
normalt vil være tannleger. Agenten vil ikke 
selv være part i salgsavtalen. 
Omsetningen vil være provisjonen som 
mottas fra produsent/selger. Denne vil i 
utgangspunktet være avgiftspliktig. 

UTENLANDSKE LABORATORIER SOM 
LEVERER DIREKTE TIL NORSKE TANNLEGER:
Vi har eksempler på svenske laboratorier 
som kjører bil mellom laboratoriet og norske 
klinikker: Pass på! Det er kunden/tannlegen 
som etter norsk lov har plikt og ansvar for 
at moms på materialdelen blir betalt som 
beskrevet overfor. Selv om det er selger som 
utfører en ulovlig handling. Husk: Sverige er i 
EU, og alt inn i Norge skal moms’es:-)a
En privatpraktiserende tannlege oppfattes 
av myndighetene som en profesjonell aktør. 
Som importør/kjøper gjøres man fullt 
ansvarlig for ikke å betale korrekt moms.  
Man risikerer i verste fall straffeforfølgning.  
I beste fall tilleggsskatt.

 Formidling og norsk produksjon av tannteknikk

 Formidling og norskproduksjon av tannteknikk

Vinnere av en reise for 
en person til Kina:
1. Tannlege Ragnhild Bö Gaarder
2. Tannlege Øystein Bunæs

Vinnere av 3 stk. NP MK kroner:
3. plass  ..............  Tannlege Lisa Gjøsund
4. plass  ..............  Tannlege Åge Bjelland
5. plass  ..............  Tannlege Stine Cecilie Dahle
6. plass  ..............  Tannlege Lene M. Danielsen
7. plass  ..............  Tannlege Harald Hveem

Vinnere av forundringspakke:
8. plass  ..............  Tannlege Mai Slåttebrekk
9. plass  ..............  Tannpleier Lisa Sødergren
10. plass  ..........  Tannlege Merete Løvberg
 

Vi takker nye og gamle
kunder for et hyggelig besøk 

under årets Nordental!
Vi gratulerer våre 10 heldige vinnere av trekningen

.......................................................................................................................................................................

Artinorway AS Tlf: 22 87 19 80
Postboks 2031, Grunerløkka postmaster@artinorway.no
0505 Oslo, Norway www.artinorway.no

Besøk gjerne 

vår nye nettside

artinorway.no
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Mine små grå været interesse da en del 
tannleger i november fikk en epost fra br@
nettodental.dk der de ble tilbudt tjenester fra 
websiden nettodental.eu.
«Fugl Fønix»? tenkte jeg og slo opp på det 
firmaet som framkommer i e-posten fra 
Netto Dental i Danmark. Alt som presenteres 
er fantastisk billige kvalitetsvarer fra 
«Woodpecker» - et firma som roses opp i 
skyene for størrelse, kvalitet, mannskap osv. 
Vi sjekker linkene under bildene i eposten: 
Alle går til nettodental.eu Telefonkatalogen 
1881 opplyser at 80041810 er på en adresse 
på Holmlia senter, og telefonnummeret er 
det samme som firmaet hadde da de drev 
som mest intenst. Men ingenting eksisterer 
i Norge; alt går til nettodental.dk og netto 
dental IVS i Danmark. 
Vi prøver, tenkte jeg og sendte inn en 
nettbestilling på en vare. Ordrebekreftelse kom 
raskt. Uten navn eller kontaktopplysninger 
utover 800 telefonen som alltid har vært der. 
Men beløpet på ordren inneholdt moms! 
Det var ikke mulig å betale med visa eller 
kredittkort, kun faktura ved levering. Vi søker 
på nettet, og der finner vi ut at dette er en 
vanlig metode for å unngå at pengestrømmen 
kan spores.

Merkelig, tenkte vi og fortsatte gravingen.
Det ble mange nettsøk, både på Netto Dental 
AS og på Netto Dental.
Følger man linkene på Netto Dental havner 
man enten på en dansk side som forkynner av 
firmaet er 100% dansk, eller man havner på 
en norsk side, uten kontaktadresser. 

Alle søk i Norge på Netto Dental AS havner på 
at dette er oppløst, likvidert eller konkurs.
Likeledes NETTO DENTAL AS NORSK AVDELING 
AV UTENLANDSK FORETAK. 
Vi finner imidlertid et annet firma: Netto 
Dental IVS, registrert i Danmark. 
Dette er et «Igangsetterselskap» som eies 
100% av Dorthe Kjær Sørensen. Men den 
ellers usynlige   Bjarne Rasmussen bor på 
samme adresse.

«Netto Dental AS er helt for seg 
selv: Representanten i Norge er 
et telefonapparat som bor i en 
postboks. 
Så settes du over til Danmark.»

Sitat fra Focus vår 2007

I bare 
Netto’en

Woodpecker-firmaet dukker heller ikke 
fram i noen linker. Merkelig at det skjules 
så godt når det framstår som et veletablert, 
stort og kvalitetsbevisst firma på nettet. 
Vi finner det jo, uten sporbare navn og 
dokumentasjoner...

Er firma som krever mva av en kunde 
i Norge MÅ være registrert med 
organisasjonsnummer i Norge.   Som 
regnskapspliktig kunde står tannlegen 
ansvarlig (ja- det er sant) for at mva 
havner på rett sted og ikke i lomma på 
kjeltringer. Faktura skal også ha MVA etter 
organisasjonsnummeret. 

Konklusjon: Godt skjult eierskap, 
tilsynelatende ulovlig innkreving av 
merverdiavgift, tilsynelatende tildekking 
av pengestrømmen og uetterrettelige 
leverandører; i det minste ikke sporbare 
referanser.  

Vil du handle på nettodental.eu?

Focus følger opp. Lukter vi blank messing?  

Manns minne er kort sies det. Mitt også, ifølge min 
bedre halvdel.  Bortsett fra når jeg kan sette ”kr.” foran...
Jeg husker i alle fall godt Netto Dental AS som Focus har skrevet om tidligere i forbindelse med 
opprullingen av piratkopier i 2006. Eier het Bjarne Rasmussen, og firmaet hadde adresse i Kristiansand 
og Holmlia den gang, og telefonnummeret var 80041810. Det ble likvidert i 2015 og mistet nettadressen 
nettodental.no samt det svenske nettodental.se. 
Bjarne Rasmussen syntes også å ha forsvunnet fra overflaten. 

Eksempel på ett av de ”reviews”  
som ligger åpent på nettet

YTELSE a
Program fra 13 minutter – 
Eco dry teknikken tilpasser 
tørketiden etter lasten! 

BRUKERVENNLIG a
Stort lettlest display med
videoguide direkte på skjermen.

ERGONOMI a
Nytt smart design – 
uten håndtak og spaker.

FULL SPORBARHET a
USB, Wi-Fi, Ethernet, serielt? App til mobil eller brett?
Lisa har alle mulighetene – kom til oss for en demonstrasjon,
det er utrolig enkelt.

Kontakt Dental Sør AS eller W&H Nordic for ytterligere informasjon: Dental Sør AS, t: 38 27 88 88,
e: post@dentalnet.no, www.dentalnet.no. W&H Nordic, t: 32853380, e: office@whnordic.no, www.wh.com

ØKONOMI a
Forebyggende service først etter 4000 
sykluser. Her er det penger å spare!

LETT Å GJØRE RETT!
Lisa forenkler arbeidet og spar tid med sine unike funksjoner.


